
  

  

  מ הדרכות"אי – מכתב תודה :הנדון
  

הדרכת " זמ� אמיתי"עברה מחלקת המכירות של בית ספר לברמני�  13/5/09ו  6/5/09בתאריכי� 
  .מכירות

  
גישה אישית  –עוד לפני תחילתו של המפגש הראשו� הבנתי שהפע� מדובר בגישה אחרת 

  .כזאת שלא מותירה צל של ספק לגבי המש# התהלי#,מאוד
  

�י יועצות הקורסי� היה מעולה וניכר היה שה� "הפידבק שהתקבל ע, כבר לאחר המפגש הראשו
קיבלו כלי� מהותיי� ושימושיי� על מנת לשפר את תהלי# המכירה ואת גישת� ללקוחות וקהל 

  .המטרה
  

שליטת# בחומר והיכולת של# לאבח� ולנתח את האירועי� השוני� אית� ,מקצועיות#, גישת#
  .וות המכירות אכ� עשה את ההבדלמתמודד צ

  
יצא הצוות בהרגשה שקיבל כלי� מקצועיי� ממשיי� להתמודדות , לאחר המפגש השני והפרקטי 

  .ע� הלי# המכירה והתחיל לייש�
  

חווינו והתנסינו בהדרכות רבות ואנו יודעי� להערי# מהי הדרכה טובה , בתור מנהל בית הספר
  .ההדרכה הייתה מעולה ובעל ערכי� מוספי� רבי�, במקרה הזה , ומהי עוד סת� הדרכה

  
  .אי� לי ספק שנשתמש בכישור# ובידע של# פעמי� נוספות

  
  

  ,תודה                                                                                                                
  

  שח& טל                                                                                                                   
  ל "סמנכ                                                                                                                   

  "     זמ� אמיתי"                                                                                                                
  
  

  

 


